


e Haz lo que tu competencia no
esta haciendo @
e Ofrece un servicio/producto

especial CE————.
e Aprovecha las oportunidades
que los demas no han visto




FIOL

e Hazte amigo del cliente

e Manteén una comunicacion
buena y constante con tus
compradores

e Humaniza tu emprendimiento:

haz que sientan confianza vy
familiaridad
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e Aprovecha los
productos/servicios que
entran de moda, pero
manéjalos con cuidado
ya que no son de linea

e Conoce tu mercado para
que puedas anticiparte a
sus necesidades/deseos




Identifica cuales son los
problemas de tu publico

objetivo y ofrece las
soluciones

e Ofrece variedad con el
fin de satisfacer mas

necesidades




e ;Se paciente! No pretendas que
los resultados sean
inmediatos. todo es un

proceso
e No te frustres si no ves

resultados a la primera.

Continua trabajando con
constancia




